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Beruf-Kurz Ausbildungsberuf Zeitrichtwert
WVK | Verkaufer/Verkauferin 25
WKE Kaufmann/Kauffrau im Einzelhandel
Lernfeld Nr. Berufsfachliche Kompetenz Jahr
Schwerpunkt Betriebswirtschaft
05 Lernfeldbezeichnung 1
Werben und den Verkauf fordern
Schule, Ort Lehrkraf n
Bildungsplan' didaktisch-methodische Analyse
kompetenzbasierte Ziele Inhalte Hinweise T'tgl de': Handlupgs- s Hinweise Zeit
Lernsituation ergebnisse Kompetenzen
Die Schilerinnen und Schiiler | Werbegrundsatze LS01 Werbegrund- Prasentation Informationen struktu- 02
entwickeln unter Beachtung satze beachten rieren
der Werbegrundsatze und der Zusammenhange her-
gesetzlichen Rahmenbedin- stellen
gungen Werbemallinahmen Medien sachgerecht
und bewerten deren Einsatz nutzen
im Verkaufsalltag. Sie prasen- [\yerbearten LS02 Werbearten un- | Mitarbeiterhandbuch | Informationen struktu- 02
tieren und dokumentieren ihre | _ pjrektwerbung terscheiden Handlungsempfehlung | rieren
und adressatenorientiert unter werbung stellen
Verwendung angemessener | _ Alleinwerbung | z. B. Sammelwer- Schlussfolgerungen
Medien. und Kollektiv- bung, Gemein- ziehen
Die Schiller d Schid werbung schaftswerbung Entscheidungen treffen
ie Schilerinnen und Schii-
lerwagen die Nutzung unter- Werbeplanung LS03 Werbeplan er- | Werbeplan Informationen struktu- | vgl. LS01 08
o . |- Werbeziele stellen und Werbe- Werbeanzeige rieren
schiedlicher Werbearten hin . . . , , .
T : .. |- Werbeetat mittel gestalten Werbebrief Realisierbarkeit er- Projekt moglich
sichtlich ihrer Wirkung auf die ; .
Verbraucher ab und erstellen |~ Werbeobjekte Handzettel kennb._a_lrer Lésungen . .
einen Werbeplan. Zur Gestal- |~ Zielgruppen Plakat abschétzen | Einsatz geeig
tung und zum Einsatz von - Streugebie ebsite ntscheidungen treffen | neter Software
Werbemitteln setzen sie auch |~ \?\;regzelt.tt | B. Werb
geeignete Software ein. Sie |~ Werbe{n_! el, z. B V?/r iag', ;
beriicksichtigen wirtschaftli- Zr Se rager |Z-|elgz’ eT Iil r::a )
che, rechtliche und ethische und Streuweg an z_ette, akat,
Website
1 Ministerium fir Kultus, Jugend und Sport Baden-Wiirttemberg (Herausgeber): Bildungsplan fiir die Berufsschule, Kaufmann/Kauffrau im Einzelhandel, Verkaufer/Verkauferin (2017), S. 17.
WVK-WKE-LF05-Zielanalyse.docx Seite 1/2



kompetenzbasierte Ziele Inhalte Hinweise L T'te.l de|_' Handlupgs- M oei TS Hinweise Zeit
ernsituation ergebnisse Kompetenzen
Grenzen der Werbung und Werbeerfolgskon- LS04 Wirtschaftliche |Berechnung systematisch vorgehen 02
beurteilen den Werbeerfolg trolle Grenzen der Wer- Handlungsempfehlung | Entscheidungen treffen
der MaRnahmen. bung beurteilen
UWG LS05 Rechtliche Mitarbeiterhandbuch Probleme erkennen 02
Die Schilerinnen und Schiler Grenzen der Wer- und zur Ldsung beitra-
skizzieren typische Mafinah- bung beurteilen gen
men der Verkaufsforderung.  I'Sejpstkontrolle z. B. durch Deut- |LS06 Ethische Gren- | Mitarbeiterhandbuch | eigene Meinung bilden 02
Sie wahlen Verpackungsma- scher Werberat, |zen der Werbung be- | Handlungsempfehlung | Entscheidungen treffen
terialien und Mdglichkeiten Einzelhandelsver- | urteilen
der Warenzustellung nach bande, Verbrau-
o6konomischen und 6ékologi- cherorganisatio-
schen Gesichtspunkten aus. nen
Verkaufsférderung | nur Verkaufsférde- | LS07 MaBnahmen Handlungsempfehlung | Informationen struktu- 01
am POS rungsaktionen der Verkaufsforde- rieren
rung skizzieren Entscheidungen treffen
Verpackungsver- | nur Ubersicht LS08 Verpackungs- |Entscheidungsmatrix | Informationen struktu- 01
ordnung materialien und Mog- rieren
lichkeiten der Waren- systematisch vorgehen
zustellung auswah-
len
gesamt* 20
* Die restlichen 20 % des Zeitrichtwerts sind fur Vertiefung und Lernerfolgskontrolle vorgesehen.
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