Veranstaltungsorganisation 12
Lernfeld 12: Speisenangebote für Veranstaltungen gastorientiert planen
Name:  						Klasse:  		Datum:



Arbeitsauftrag

Das Verkaufsgespräch ist ein wichtiger Bestandteil des Kochberufs. Bereiten Sie sich also gut darauf vor.
Sie können sogar Unterlagen in ein solches Gespräch mitnehmen, so dass Sie während des Gesprächs einen Leitfaden und eine Gedächtnisstütze zur Hand haben. So vergessen Sie nichts. Eine anschauliche und gut ausformulierte Mappe kann Ihnen hier sehr helfen.

Aus diesem Grund fertigen Sie am PC eine solche Mappe an. Diese präsentieren Sie im Rahmen eines Verkaufsgesprächs.
1. [bookmark: _GoBack]Fertigen Sie eine Mappe für das gastorientierte Gespräch an. Achten Sie dabei auf folgende Punkte:

 Aussagefähiges Deckblatt
 Ansprechende Menükarte mit Weinempfehlung 
 Aperitif, Digestif und Heißgetränkeempfehlungen
 Menükarten für Sondergruppen
 Vorschläge zur Anordnung der Tische und Angaben zur Bereitstellung der Technik
 Realitätsnahen Menüpreisvorschlag und Zahlungsmöglichkeiten

2. Gestalten Sie die Mappe optisch ansprechend und seriös.

3. Bereiten Sie sich auf die Durchführung eines Verkaufsgesprächs im Rollenspiel vor. 






