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Kurzbeschreibung der Aufgabe

Aufgabentitel: 002_KBM_Finanzierung 1

Aufgabenschwerpunkt: Vergleich Kauf und Leasing

Lernfeld laut Rahmenlehrplan: Lernfeld 9: Liquiditat sichern und Finanzierung
vorbereiten

Ausbildungsjahr laut Rahmen- 3. Ausbildungsjahr
lehrplan:

Aufgabenschwierigkeit:

In der unten abgebildeten Graphik wird die Losungswahrscheinlichkeit dieser Aufgabe
(y-Achse) in Abhangigkeit zur Personenfahigkeit der aufgabenbearbeitenden Person
(x-Achse) dargestellt. Die charakteristisch fir diese Aufgabe aufgezeigte Schwierigkeitskurve
(durchgezogene Kurve) wurde basierend auf tatsachlichen Testdaten (gestrichelte Kurve)
modelliert. Die positive Steigung dieser Kurve zeigt, dass die Wahrscheinlichkeit, dass eine
Person die Aufgabe korrekt bearbeitet, steigt, wenn die Fahigkeit einer Person steigt (und
umgekehrt). Je ndaher die Kurve an der x-Achse verlduft, desto schwere ist die Aufgabe
einzustufen. Aufgrund des Kurvenverlaufs kann auf einen hohen Schwierigkeitsgrad der
Aufgabe (Schwierigkeitsparameter = 1,790) geschlossen werden.
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Kurze Beschreibung der Aufgabenanforderungen

e Aufgabenbezogene Inhalte und berufliche Anforderungen/Handlungen
Zunachst erfassen die Auszubildenden die Problemsituation Uber eine E-Mail, in
welcher auf einen Artikel beziiglich der Marktentwicklung und -potentiale verwiesen
wird. Die Auszubildenden vergleichen aufgrund der Informationen von Angeboten

Leasing-

und Kaufoption fir eine Maschinenanschaffung. Basierend auf den

Ergebnissen wir eine begriindete Handlungsempfehlung abgegeben. Dabei sind
strukturierte, aber zum Teil auch irrelevante Informationen zu bericksichtigen (Inhalte
der Angebote). Die Begriindung ist aus Sicht des Unternehmens vorzunehmen.

e Materialien, Anwendungssoftware (z. B. Excel) zur Aufgabenlosung
bildhafte E-Mail mit dem Arbeitsauftrag zum Sachverhalt, E-Mail als Antwortvorlage
(Auswahl- und Freitextfeldern), Angebote als PDF-Dokument, Excel-Berechnungshilfe

e Kognitive Anforderungen

Identifizierung der Problemsituation und Handlungsziele durch eine E-Mail
Planung und Durchfiihrung der Losungsmaglichkeiten basierend auf der
gegebenen Informationslage (auch irrelevante Informationen liegen vor)
Entscheidungsfindung im Losungsprozess (eindeutige Losung mit offener
Begriindung)

Reflektion und Bewertung/Begriindung der Problemlésung insbesondere in
Bezug auf die Unternehmensperspektive

Hineinversetzen in die Problemsituation
Verarbeitung verschiedener Reprasentationen medialer Elemente
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Problemsituation und Arbeitsauftrag:

Sie absolvieren lhre Ausbildung bei der Miller-Schulz GmbH, die Werkzeuge flr Berufs- und Hobbyhandwerker
herstellt. Am heutigen Morgen lesen Sie den Wirtschaftsteil der Tageszeitung und stolpern dabei Gber einen
Artikel zur marktwirtschaftlichen Entwicklung im Werkzeug-Segment.

Wirtschail Die Tageszeltung Seife 3

Das ist der Hammer!

von K. Klauser

Was haben Paletten-Mébel, Wahrend  Bohrmaschinen

Steinmauern und Hochbeete
gemeinsam? Richtig, sie sind
auf den ersten drei Platzen
der beliebtesten JDo-it-
yourself*-Produkte im
Heimwerkerbereich. Daher
ist es auch kein Wunder, dass
die Absatze von Heim-
werker-Werkzeug im Jahr
2020 im Vergleich zum
Vorjahr um durchschnittlich
18,7 % gestiegen sind. Ein
Abflachen dieses Trends ist
auch in den kommenden
Jahren nicht zu erwarten. Es
wird sogar prognostiziert,
dass die Absatze noch weiter
steigen werden.

lediglich einen eher
geringeren Zuwachs wvon
5,9 % verzeichnen konnten,
ist der Absatz von Hammer
und Zangen mit 29,7 % um
nahezu ein Drrittel
angestiegen. Besonders
gefragt sind Hammer aus
dem mittleren Preissegment
zwischen 30 und 50 Euro.
Mach  Wirtschaftsexperten
kénnen Hersteller in diesem
Jahr mit einem zuséatzlichen
Absatz von 1.000 Hammer
rechnen. Auch die
Investitionsbedingungen  flr
Unternehmen haben sich
hinsichtlich der
Finanzierungsgegebenheiten
zum Positiven gewandelt.
Durch den aktuell sehr
niedrigen Leitzins der EZB,
ist auch der kalkulatorische
Zinssatz fir Unternehmen
sehr gering und liegt derzeit

bei nur 4 %.
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Auch Herr Werner, der Geschaftsfihrer der Maller-Schulz GmbH, hat den Zeitungsartikel gelesen und schickt Ihnen
hierzu eine E-Mail:
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An: f.franke@muellerschulz.de
Betreff: Dringend! Bitte schnell bearbeiten A
Artikel
Hallo Frau/Herr Franke,

heute habe ich in der Zeitung einen Artikel iiber das potenzielle Marktwachstum van Werkzeug und insbesondere von einem langfristig hoheren Bedarf an
Hammern gelesen. Da er&ffnen sich fiir uns doch ganz neue Méglichkeiten! Falls Sie den Artikel noch nicht gelesen haben, finden Sie ihn im Anhang.

Ich bin der Meinung, dass wir diesen Trend nutzen sollten. Ich habe auch schon bei unserem Hersteller eine weitere Maschine zur Produktion unseres
Hammers "Martillo 5.1" angefragt. Diese kostet aktuell 150.000 € bei Sofortkauf und soll die nichsten 6 Jahre in unserer Produktion zum Einsatz kommen.

Der Hersteller bietet inzwischen neben dieser Option des Sofortkaufs, flir die wir einen Kredit aufnehmen miissten, auch eine Leasing-Option an. Dazu
liegen uns ein Flyer von BIG BLUE BANKing und das Leasing-Angebot des Herstellers vor,

Bitte vergleichen Sie die beiden Finanzierungsalternativen ausfihrlich und empfehlen mir begrindet die Option, die fiir uns am besten ist. Wagen Sie
dabei verschiedene Vor- und Nachteile gegeneinander ab. Bitte senden Sie mir auch Ihre Berechnungen, welche Sie in der beigefiigten Exceltabelle
vornehmen kénnen.

Vielen Dank und viele GriBe
M. Werner
Maik Werner

Miiller-Schulz GmbH

* Anhinge

L]

Artike.PNG (116.43 KB)
Kreditangebot.jpg (88.09 KB)
Leasingangebot.pdf (193.34 KE)

Berechnungshilfe.xlsx (10.20 KB)

LEASING - T ’
ANGEBOT
RECHNUNGSNR.
KAT51255
BIG BLUE BANKing
Green Engineering AN:  Maik Maller-Schulz.
Goethe-Allee 12 Miller-Schulz GmbH

otmsa 2 tiats =4l Kredit

Tel: +49 69 12131489
E-Mail: service@green-
p—

lhre Wunschfinanzierung

VERKAUFER AUFTRAG VERSANDART = VERSANDSEDINGUNGEN LIEFER DATUM ZAHLUNGSGEDINGUNGEN = FALLIGKETSDATUM

CORDES 5220 ‘STANDARD FREI HAUS 0108 NACH VEREINEARUNG FREIELEIBEND Bis zu einem

Kreditbetrag Feste Laufzeit

i. H. v. 200.000 von 6 Jahren
EUR

Ratenkredit

Leasing-Option:

Leasinggeber Green Engineering
Leasingnehmer Miiller-Schulz GmbH

Artikel Hammerpresse (Artikelnr. 101)
Anschaffungskosten I 30.000 € (inkl. Mw5t.)
Leasingrate 15.000 € p. a.

Vertragslaufzeit 4 Jahre

Kaufpreis n. Laufzeit [ a0.000 €

Alle Preise verstehen sich inkl. Mehrwertsteuer.

Dieses Angebot bezieht sich auf die 0.g, Maschine und unterliegt den nachfolgenden Bestimmungen:

Wir bieten Thnen fiir den gesamten Nutzungszeitraum der Maschine eine einzigartige
Serviceleistung. Bei Stérungen oder technischen Fehlern stehen Thnen rund um die Uhr H
unsere Spezialisten zur Verfiigung.

TETEEY

Wir verwenden ieBlich recyclingfahige Ver)
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Lésungseingabe:

Zins- und Tilgungsplan Ratendarlehen

Jahr Darlehenssumme/ Restschuld |Zinsen Tilgung jahrliche Rate (Annuitit)
Leasing
Jahr Geldabfluss

Bitte laden Sie Ihre Berechnungs-Datei an dieser Stelle hoch.

BEREITS ABGEGEBENE DATEIEN
Dateiname Datum

Keine Eintrage

Datei hochladen

| Durchsuchen... | Keine Datei ausgewahit.

lhre Antwort an Herrn Werner:

Sehr geehrter Herr Werner,

ich wirde empfehlen, die Produktionsmaschine zu | — bitte auswahlen -— v |. Meine Berechnungen haben namlich ergeben, dass

. Die cben genannte Entscheidung hat folgende Vor- und Machteile:

Vorteile Nachteile

| | |
| | |
| I |
| | |

Wie gewilinscht, finden Sie die Berechnungen in der angehangten Excel-Tabelle.

Freundliche GriGe
F. Franke

In Ausbildung



